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SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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. Entidad impartidora:
DURACION 1500 P

PRECIO 1795 €

& BUSINESS SCHOOL

MODALIDAD Online

Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses

Titulacion Masters Profesionales

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales. "Ensefianza No Oficial y No Conducente a la

Obtencion de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de
Profesionalidad."
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Resumen Objetivos

Este master aporta los conocimientos requeridos para desenvolverse de manera profesional

dentro del Departamento Médico. Con su aprovechamiento seras capaz de tener una base Con el Masters Profesionales Master Medical Science Liaison usted

sélida para poder comenzar tu carrera profesional como MSL y una vision actual de todas las alcanzara los siguientes objetivos:

funciones de estos profesionales en la Industria Farmacéutica y afines. Ademas, aprenderas a

comunicarte de manera eficaz con los KOL y a saber reclutarlos en caso de no disponer de una

cartera donde figuren los mismos. El enfoque de este master es muy practico a la vez que ® Ser capaz de realizar el analisis de los ensayos clinicos para mantener
proporciona una base cientifica s6lida y necesaria para comenzar tu trayectoria profesional actualizada la informacion de los productos del laboratorio.

como MSL. También esta dirigido a los profesionales que trabajan ya como MSL debido a que

proporciona un enfoque muy actual en este campo ® Preparar presentaciones de producto dirigidas a lideres de opinidn, entre

otros profesionales.

e Adquirir habilidades de comunicacidn, negociacion y presentacion de
productos.

e Comprender el sistema de Farmacovigilancia espafol y europeo.

e Aprender las funciones del MSL y su relacién con los demas
Q q u ié ﬂ \/a d i ri g id O departamentos del laboratorio.
Este Master Medical Science Liaison esta dirigido a todos aquellos titulados universitarios en

las areas de Ciencias de la Salud como Medicina, Farmacia, Quimica, Biotecnologia, Enfermeria

e Preparar para las entrevistas especificas de los MSL.

etc. Asimismo, a profesionales del sector que deseen ampliar o adquirir nuevos
conocimientos para formase como Medical Scientific Liaison.
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., Por qué elegir INESEM?

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-

dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-

so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que
permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

El alumno
es el

protagonista

. 2 Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
P , S id L ab | /ﬂﬂO\/.aClOﬂ gramas de entrenamiento de competencias con el que
ara gue te prepara alldas Laborales y Calicad ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su
perfil profesional. 02
Con el Master Medical Science Liaison Gracias al Master Medical Science
- . . L 1
estaras preparado para asesorar e Liaison, los alumnos y alumnas estaran __
interactuar con los médicos lideres de capacitados para desempenar las A w e - I - I ’
opinién en su sector. Aprenderas funciones propias del Medical Scientific Empleabilidad - e e A o
diferentes tipos de procedimientos de Liaison. Podran trabajar desarrollando desarrollo glendoialiaiiedlicatiempresanaly/ SAentomo camblante
] P ] P ’ ) ) ) y . con una alta rigurosidad académica combinada con for-
registro de medicamentos y las las competencias y capacidades profeS/ona/ OB macion practica.
reacciones adversas a los adquiridas en cualquier compania
medicamentos. Conoceras los tipos de farmacéutica, biotecnolégica o dentro
ensayos, ademas de su disefo y de una CRO, que es una Organizacidn de : _ _ _
e .. .. L. . Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada
monitorizacion. Dominaras las técnicas Investigacion por Contracto. IN=S=V

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-
estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-
tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

de comunicacion del MSL con los KOL y
aprenderas las caracteristicas y
estructura del mercado laboral del MSL.

Orienta

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.

Facilidades
Economicas
y Financieras
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Master Medical Science Liaison

Modulo 1. Sistema nacional de salud autorizacién, financiacién y registro Modulo 11. Proyecto fin de master
de medicamentos

Maodulo 2. Bases cientificas del msl: farmacologia y toxicologia
Maodulo 3. Desarrollo farmacéutico i investigacién preclinica
Maodulo 4. Desarrollo farmacéutico ii ensayos clinicos

Maodulo 5. Farmacovigilancia médica

Modulo 6. ELmsly los key opinion leaders en la industria farmacéutica

Modulo 7. Marketing y promocidn en la industria farmacéutica

Maodulo 8. Orientacidn, crecimiento y desarrollo profesional

Modulo 9. Desarrollo de habilidades personales y profesionales en el
entorno de salud

Modulo 10. Departamento de medical affairs
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Master Medical Science Liaison

Autoridades sanitarias: agencia espafnola de Precios y sistema de financiaci6n de
medicamentos y productos sanitarios (aemps), medicamentos
agencia europea de medicamentos (ema) y food
. and drug administration (fda) 1. Precios de los medicamentos
MOdU|O /I \ 2. Requisitos de financiacion de los medicamentos
. . . s . s e . 1. Autoridades sanitarias, su importancia y funciones
Sistema nacional de salud autorizacion, financiacién y registro de S AEMPS
medicamentos 3. EMA Registro de medicamentos
4. FDA
1. Introduccién al registro
2. Dossier de registro
) ) ) Autorizaciéon de apertura y modificaciones de 3. Tipos de procedimientos de registro de medicamentos
Estructura del sistema nacional de salud Ley general de sanidad los laboratorios farmacéuticos 4. Otros productos: Productos Sanitarios, complementos

alimenticios, cosméticos y productos de cuidado personal

1. Estructura del sistema sanitario publico en Espafa. 1. Normas relacionadas con el sector sanitario

Niveles de asistencia 2. Ley General de sanidad
2. Tipos de prestaciones

1. Descripcién general de la presentacién de solicitudes
2. Requisitos técnicos de los equipos informaticos

L . . 3. Uso de la aplicacién en la presentacion de solicitudes
3. Organizacion funcional y organica de los centros

sanitarios
4. Salud publica

5. Salud comunitaria

4. Documentacion obligatoria
5. Envio del formulario con firma o sin firma

6. Modificaciones de los laboratorios farmacéuticos

6. Vias de atencion sanitaria al paciente
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Modulo 2.

Bases cientificas del msl: farmacologia y toxicologia

Farmacologia

Formas farmacéuticas

Reacciones adversas a los medicamentos

Toxicidad por medicamentos

1. Farmacologia: definicién y diferencia con otras ciencias
2. Farmacocinética

3. Farmacodinamia

Parametros farmacocinéticos

1. Pardmetros farmacocinéticos fundamentales.
Aclaramiento

2. Pardmetros farmacocinéticos fundamentales. Volumen de
distribuciéon

3. Semivida

4. Biodisponibilidad y efecto de primer paso

0 N O L1 A WNN

. Principales formas farmacéuticas
. Formas liquidas no estériles

. Formas liquidas estériles

. Formas sélidas no estériles

. Formas solidas estériles

. Formas semisoélidas

. Otras formas farmacéuticas

. Formas farmacéuticas especiales

Vias de administracion

1. Conceptos relacionados mas frecuentemente con las
reacciones adversas a medicamentos

2. Clasificacion de reacciones adversas a medicamentos
3. Farmacos que mas frecuentemente se asocian a las RAM

4. Manifestaciones clinicas y factores que modifican las
RAM

Interacciones farmacolégicas

1. Vias de administracion farmacologica
2.
3.

Via oral

Via rectal

4. Via parenteral

5.

Aplicacion topica
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1. Conceptos que mas se relacionan con las interacciones
farmacologicas

2. Factores que favorecen las interacciones farmacolégicas

3. Interacciones farmacéuticas

. El laboratorio de toxicologia clinica

. Diagnéstico general de las intoxicaciones
. Conceptos generales de toxicocinética

. Intoxicacién aguda por salicilatos

1
2
3
4
5. Intoxicacién aguda por paracetamol
6. Intoxicacién por benzodiacepinas y barbitdricos

7. Intoxicacion medicamentosa por farmacos antidepresivos
8. Intoxicacién aguda por neurolépticos

9. Corazon e intoxicaciones

10. Sindrome serotoninérgico
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Modulo 3.

Desarrollo farmacéutico i investigacion preclinica

Estadistica aplicada a la investigacion

1. Conceptos basicos y organizacion de datos

2. Estadistica descriptiva basica

La investigacion en las ciencias de la salud Tipos de ensayos a nivel de laboratorio
3. Analisis conjunto de variables
1. La investigacion 1. Ensayos in vitro 4. Distribuciones de probabilidad
2. La investigacion cientifica 2. Ensayos in situ EL ISnF::;(;ducaon a la Estadistica en Programas informaticos.
3. El proceso de la investigacion 3. Ensayos in vivo o o
o ] L o 6. Estadistica descriptiva con SPSS
4. Objetivos de la investigacion 4. Ensayos in silico
5. Hipotesis de la investigacion 5. Ensayos en animales

6. Etica de la investigacion

Disefio de farmacos
Fuentes de informacién en investigacion

1. Terminologia y definiciones

1. Historia y evolucion del concepto de fuentes de 2. Fases del desarrollo de un nuevo farmaco
informacién 3. Fase 0 o preclinica

2. Fuentes de informacion primarias 4. Screening

3. Fuentes de informacion secundarias 5. Toxicidad de farmacos. indice terapéutico

6. Formacién del personal investigador
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Modulo 4.

Desarrollo farma

céutico ii ensayos clinicos

Clasificacion de ensayos clinicos

Fases de la investigacion clinica Epidemiologia ii

1. Fase | 1. Disefio de estudios epidemiologicos

2. Fase Il 2. Principales estudios epidemiolégicos

3. Fase Il 3. Andlisis de los datos en los estudios epidemiologicos
4. Fase IV 4. Errores en Epidemiologia

Epidemiologia i

Disefo y gestion de ensayos clinicos

1. La investigacion
2. Epidemiologia descriptiva

3. Epidemiologia analitica

1. Introduccién al ensayo clinico

2. Herramientas de recogida de datos en estudios
epidemiologicos

3. Gestion de datos

4. Interpretacion y comunicacién de resultados
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. Clasificacion de ensayos clinicos

. En funcién del desarrollo cinico y objetivos
. En funcion del nimero de participantes

. En funcién del objetivo perseguido

. En funcion del enmascaramiento

. En funcién de su metodologia

N O AN R

. En funcién de la aleatorizacién

Monitorizacién de ensayos clinicos

1. Glosario bilingle espafiol-inglés sobre ensayos clinicos
2. Planificacion del ensayo clinico

3. Desarrollo del ensayo clinico

4. Perfil del monitor de ensayo clinico o CRA

5. Participantes en los ensayos clinicos

Master Medical Science Liaison [ 21 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Modulo 5.

Farmacovigilancia médica

Modulo 6.

El msly los key opinion leaders en la industria farmacéutica

Farmacovigilancia en ensayos clinicos

1. Marco legal: Legislacion Europea, FDA y en Espana
2. Definiciones de farmacovigilancia

3. Gestion de acontecimientos adversos

4. Plan de Gestién de la Seguridad (PGS)

5. Programa de Monitoreo de Seguridad (SMP)

Notificacion de acontecimientos adversos,
eudravigilance

1. Notificacién de los SUSARs

2. Tiempos para notificaciéon y procedimientos
3. Tipos de informes CIOMS

4. MedWatch report

5. EudraVigilance y bases de datos de seguridad

Farmacovigilancia en otros ensayos clinicos:
estudios post-autorizacion, y ensayos clinicos
con vacunas y terapias avanzadas

La industria farmacéutica y su entorno

Interacciones del msl con otros departamentos

1. Farmacovigilancia en estudios post-autorizacién

2. Farmacovigilancia en ensayos clinicos con productos
sanitarios

3. Farmacovigilancia en ensayos clinicos con vacunas

Auditorias e inspecciones deteccion de sehales

1. Auditorias e jnspecciones
2. Detecccion de sefales
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1. Regulacién del mercado farmacéutico y su relacion con la
Administracion

2. Relaciones internacionales en la Industria Farmacéutica
3. La Industria Farmacéutica en Espafa y en el mundo

1. Estructura basica de las industrias farmacéuticas y afines.
Funciones

2. Relaciones funcionales de los departamentos de
produccion y acondicionado

3. El laboratorio farmacéutico

4. El almacén farmacéutico

Gestion de los key opinion leaders (kol)

1. La comunicacién y sus elementos
2. Tipos de comunicacion
3. Técnicas de comunicacién del MSL con los KOL

4. Blisqueda y reclutamiento de los KOL
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Actividades que se pueden realizar con los kol

. Presentar resultados de estudios

. Realizar reuniones de expertos

. Sesiones cientificas

. Congresos

. Reuniones de Ciclo.

. Presentaciones de productos, libros, etc.
. Lanzamiento de productos

. Cuestionarios con metodologia Delphi

O 00 N O L1 »~ W N -

. Concursos
10. Test de formacion de productos

11. Sesiones y casos clinicos
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Modulo 7.

Marketing y promocion en la industria farmacéutica

Cddigo ético de farmaindustria

Publicidad de los medicamentos

1. Promocién de medicamentos con prescripcion

2. Interrelacién con profesionales y organizaciones
sanitarias

3. Interrelacién con organizaciones de pacientes

4. Trasparencia de las interrelaciones de la industria
farmacéutica

5. Reglas de aplicacion, control, infracciones y sanciones

6. La Comisién Deontologica de la industria farmacéutica
implantada en Espafa

7. La Unidad de Supervision Deontolégica de la industria
farmacéutica implantada en Espafia

8. El Jurado de Autocontrol
9. Procedimientos

1. Normativa Estatal
2. Normativa Comunitaria Europea

3. Guia de SNS para la publicidad de medicamentos de uso
humano dirigida al pablico

4. Publicidad de los medicamentos en E.E.U.U.

Publicidad de los productos parafarmacéuticos

1. Publicidad de los productos cosméticos

2. Publicidad de los complementos alimenticios
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Modulo 8.

Orientacion, crecimiento y desarrollo profesional

Marketing farmacéutico

1. Marketing farmacéutico
2. Servicio cientifico Carrera profesional importancia, trayectoria y Efectividad y herramientas en la basqueda del
3. Tipos de mercados farmacéuticos desarrollo profesional tras la realizacion del puesto de trabajo
4. Regulacién de la publicidad y promocién master
5. Patentes y marcas 1. Plataformas web para la busqueda de trabajo y redes
6. Asociaciones profesionales 1. Carrera profesional del MSL sociales
7. Politica de producto 2. Videocurriculum
8. Politica de precio 3. Portfolio personal
9. Politica de distribucion Opciones profesionales y estructura del 4. Curriculum Vitae
10. Comunicacion farmaceutica mercado laboral local e internacional 5. Curriculum Europeo
6. Carta de presentacion

1. Opciones profesionales del MSL 7. Carta de recomendacion

Planificacién de marketing 2. Estructura del mercado laboral en Espafia 8. Test de seleccion

3. Estructura del mercado laboral Internacional
1. Técnicas de prevision de ventas

2. Marketing estratégico
3. EL Plan de Marketing
4. Auditoria del Plan de Marketing: control externo e interno
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Reclutamiento 20

La relacién laboral

1. Introduccion al reclutamiento 2.0

2. :Qué es el Reclutamiento 2.0?

3. Reclutamiento 2.0 vs Reclutamiento tradicional

4. Ventajas e inconvenientes del Reclutamiento 2.0
5. Curriculum o perfil profesional: marca personal 2.0

6. Errores mas comunes en el uso de las redes sociales y
cémo evitarlos

7. Planificacién de la oferta y la demanda: nuevas
profesiones 2.0

Entrevista de trabajo elementos esenciales para
el éxito en el proceso de seleccién

1. Pasos previos a la entrevista

2. ¢Qué hacer durante y tras la entrevista?

1. El contrato de trabajo: capacidad, forma, periodo de
prueba, duracién y sujetos

2. Tiempo de trabajo: jornada laboral, horario, horas
extraordinarias, recuperables y nocturnas, descanso
semanal, dias festivos, vacaciones y permisos
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Modulo 9.

Desarrollo de habilidades personales y profesionales en el entorno de

salud

Introduccion a la comunicacion en contextos
sanitarios

Comunicacion no verbal en el contexto
sanitario

1. Fundamentos de la comunicacién
2. Estilos de comunicacién

3. Dificultades en la comunicacion

4. Habilidades bdasicas: escucha activa

Comunicacion oral en contextos sanitarios

1. Introduccién

2. Las actitudes para el didlogo entre el profesional
sanitario y el paciente

3. Claves para la comprensién de la informacién sanitaria

4. Problemas psicolégicos de la comunicacion entre el
profesional sanitario y el paciente

1. ;Qué es la comunicacién no verbal?
2. Componentes de la comunicacion no verbal
3. El lenguaje corporal

4. Importancia de una buena observacién para una
comunicacion adecuada

Relacion entre el personal sanitario y el
paciente

1. El rol del profesional sanitario
2. El rol del paciente
3. Comunicacién entre el personal sanitario y el enfermo

4. Modelos de relacién entre el paciente y el personal
sanitario
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Unidad didactica 5.

Caracteristicas y consideraciones para una
direccion exitosa

Unidad didactica 7.

El liderazgo eficaz dentro del grupo

1. Definicion del marco conceptual y tipologia de proyectos

2. Definicion del tipo de proyecto en lo que respecta a sus
peculiaridades basicas

3. Consideraciones a tener en cuenta en la direccién de
proyectos

4. Direccion y gestién eficaz de proyectos
5. Indicaciones para obtener una direccién y gestién exitosa

Unidad didactica 6.

El equipo en la organizacion actual

1. Conceptualizaciéon

2. Estilos de liderazgo

3. El lider

4. Papel del lider dentro del grupo

5. Estrategias y posibilidades para liderar de forma eficaz

Unidad didactica 8.

Inteligencia emocional

Modulo 10.

Departamento de medical affairs

Unidad didactica 3.

Comunicacion cientifica e informacion médica

Unidad didactica 1.

Estrategia médica

1. La importancia de los equipos en las organizaciones
actuales

2. La efectividad de los equipos

3. Grupo vs Equipo

4. Composicién de equipos, recursos y tareas
5. Los procesos en los equipos

6. Recursos humanos y coaching

1. Introduccion

2. Componentes

3. Habilidades de Inteligencia Emocional

4. Relevancia e implicaciones de la Inteligencia Emocional
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1. Educacion médica y compromiso con los stakeholders 1. Recopilacion de informacion cientifica

2. Excelencia cientifica 2. El articulo cientifico
3. Decisiones basadas en la evidencia 3. Exposicion del conocimiento cientifico a nivel interno y

4. Recopilacion de informacion relevante en el sector externo
4. Congresos, reuniones y otros eventos

Unidad didactica 2.

La industria farmacéutica como empresa:
planificacion presupuestaria

1. Proceso de planificacion de la empresa
2. Estructura del control
3. Organizacién del proceso presupuestario

4. Ejercicio resuelto. Dossier de seguimiento presupuestario
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Modulo 11,

Proyecto fin de master

Master Medical Science Liaison [ 32 | INESEM BUSINESS SCHOOL Master Medical Science Liaison [ 33 | INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:
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Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

permite gestionar al alumno su itinerario
formativo, accediendo a multitud de re-

con nuestro asistente virtual permitiendo
realizar un seguimiento personal de todos sus

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias

Webinars

. . . . experiencias de
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practica que acerca a nuestros alumnos a la realidad
empresarial.
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SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.
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Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
filnancieras para la
realizacion del pago
de matriculas,

todo ello
1009%
sin intereses.

INESEM continGa ampliando su programa de
becas para acercar y posibilitar el
aprendizaje continuo al maximo nimero de
personas. Con el fin de adaptarnos a las
necesidades de todos los perfiles que
componen nuestro alumnado.
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Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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